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FUERA DE JUEGO

Otra vez sin rodillos
Deporvillage, uno de los principales pure players de deporte de España, ha vuelto a agotar
la totalidad su inventario de rodillos.
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Nueva ola, nuevo frenesí con los rodillos. Tras un ligero receso y estabilización de las
ventas tras el desconfinamiento y el verano, la venta de rodillos de bicicleta, y la de
accesorios y elementos de fitness como cintas, gomas, mancuernas y otras
herramientas para tonificación han notado un crecimiento con respecto a la demanda
del pasado otoño hasta, incluso, agotarse.
 
Así lo ha confirmado uno de los mayores pure players del deporte: Deporvillage. La
tienda online especializada en ciclismo, fitness, running, triatlón, natación y deportes 
outdoor ha asegurado que la venta de bicicletas estáticas y otros aparatos como
elípticas y reclinables se ha multiplicado.
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El dato más significativo para Deporvillage es la demanda masiva de rodillos para
bicicleta desde enero hasta hoy, con el mayor repunte de crecimiento en los meses de
agosto a octubre. Una curva de crecimiento realmente inédita en los diez años de vida 
de la plataforma, que observa cómo se agota la totalidad de su inventario.

Otra de las categorías que ha crecido de forma muy considerable desde el inicio de la
pandemia es la de fitness, sobre todo en lo relativo a productos de tonificación como
herramientas de entreno en suspensión, cintas y gomas; y de musculación, como
mancuernas, barras y discos, o bancos. En esta categoría, igualmente, el otoño ha 
reforzado la tendencia iniciada en marzo y que tuvo un ligero retroceso en verano.


