
EQUIPAMIENTO

Sports Direct mantiene el ritmo y eleva 
sus ventas un 4,5% en el primer semestre
El grupo británico de moda y equipamiento deportivo presidido por Mike Ashley anotó una cifra
de negocio de 1.791,8 millones de libras (1.984,9 millones de euros) entre mayo y septiembre.
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Sports Direct mantiene el ritmo de carrera. El grupo británico de moda y equipamiento 
deportivo ha cerrado el primer semestre de su ejercicio fiscal (concluido el 28 de 
octubre) con unas ventas de 1.791,8 millones de libras (1.984,9 millones de euros), lo
que representa un crecimiento de 4,5% frente al mismo periodo de 2017. Se trata de 
un incremento similar al que reportó hace un año atrás.
 
Entre mayo y octubre, la compañía controlada por Mike Ashley registró un resultado 
bruto de explotación (ebitda) de 180,3 millones de libras (199,7 millones de euros), un
15,5% más respecto al primer semestre del año anterior. La cifra excluye a House of 
Fraser, que fue adquirida el pasado agosto por Sports Direct. El grupo hay alcanzado
un beneficio antes de impuestos de 74,4 millones de libras (81,9 millones de euros), un
62,4% más.
 
La empresa ha explicado que sus ventas en Reino Unido cayeron un 0,2% hasta
1.140,2 millones de libras (1.263 millones de euros), como consecuencia del cierre de
tiendas. Lo misma tendencia se reflejó en los demás países de Europa, donde la cifra
de negocio del grupo se situó en 313,1 millones de libras (346,8 millones de euros), un
4,85% menos.
Sports Direct registró un resultado bruto de explotación (ebitda) de 180,3 millones de 
libras (199,7 millones de euros)

Por su parte, Sports Direct mejoró su posicionamiento en el resto del mundo, donde su
facturación se disparó un 28,1% hasta alcanzar la cifra de 100,7 millones de libras
(111,5 millones de euros).
 
A 26 de octubre de 2018, el grupo contaba con 486 establecimientos, ocho menos 
que en abril. En el primer semestre de su ejercicio, Sports Direct cerró doce puntos de
venta, pero abrió otros cuatro.
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