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El Betis activa a los béticos para captar 
300.000 euros en 2021 y compensar la 
caída de ingresos
Los clubes de fútbol exploran nuevas vías de ingresos ante la caída generalizada de todas las
áreas de negocio por el coronavirus, con el equipo verdiblanco confiando en la fidelidad de sus
seguidores a través de la campaña Soy bético.
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El Real Betis alcanzó su récord de socios en 2018, abriendo una lista de espera para 
los interesados en la categoría Soy bético, convertida en un carnet de simpatizante que 
ahora se reinventa con el objetivo de llegar a los 10.000 inscritos. Con Soy bético
, el conjunto andaluz Balompié busca dar respuesta a la situación actual en la que es 
necesario innovar para sumar nuevos ingresos al mismo tiempo que los clubes 
implementan cambios para adaptarse a las nuevas tendencias y necesidades de los 
aficionados.
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Actualmente cerca de 2.000 aficionados se han inscrito en el programa, que tiene un 
coste de 30 euros, y que nace con el objetivo de alcanzar los 10.000 afiliados a corto 
plazo pero con la intención de seguir creciendo aprovechando la popularidad del club, 
lo que permitiría al conjunto verdiblanco ingresar 300.000 euros adicionales en el 
marco de una crisis generalizada fruto de la pandemia, minimizando en parte la 
disminución de ingresos por abonados y socios del club. Este área ha pasado de 
aportar 13,76 millones de euros en la 2018-2019 a una previsión de 7,5 millones de 
euros en la 2020-2021.
 
La temporada pasada, el equipo verdiblanco ya vio caer sus ingresos por estos 
conceptos hasta los 11,92 millones de euros, con el Covid-19 impactando desde 
marzo y el club ofreciendo a sus abonados la posibilidad de devolver en dinero en 
metálico o reducir del precio en los abonos de la 2020-2021 el importe de los partidos 
no disfrutados, compensándolo con Dinero Betis o donando el importe a la institución.
 
A pesar de las circunstancias, el club verdiblanco cerró el ejercicio 2019-2020 con un 
beneficio cercano a los cinco millones de euros tras lograr una facturación de 
facturación de 107,8 millones de euros. De cara a la temporada 2020-2021, 
"intentaremos conseguir un resultado de cero, pero unas pérdidas de cuatro o cinco 
millones no son descartables, aunque pueden perfectamente asumibles", detalló el 
director general de negocio.
 
Récord de abonados

En la campaña de abonados de la temporada 2018-2019, el equipo de las trece barras 
limitó a 50.373 el número de abonos , para un estadio con capacidad para 60.721 
espectadores, alcanzando un récord de abonados y generándose una lista de espera 
debido a la alta demanda.
 
“Esta cifra está dentro de los parámetros que tiene que tener de abonados un club, 
entre el 80-85%. Eso es así porque la UEFA nos ha pedido descontar 3.000 entradas 
para visitantes, y, en algunos casos, 450 entradas para sus compromisos. 
Con lo cual realmente, se nos quedan 4.500 entradas a la venta, que creemos que es 
lo mínimo que necesitamos para atender los compromisos tanto comerciales como 
institucionales del club ”, describe en su momento el director general de negocios y 
consejero delegado del club, Ramón Alarcón.
 
El plazo de renovaciones de abonos se cerró en octubre con 45.122 abonados. 
El 90% de los socios béticos renovó para la temporada 2020-2021 a pesar de la 
incertidumbre, abriéndose entonces el plazo para nuevas altas al disponer de 5.251 
asientos libres.
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El club se mantiene a la espera de la evolución de la pandemia para saber si pueden 
volver pronto al Benito Villamarín. Respecto a ello, Alarcón explicado a Palco23
en octubre que la situación era “una montaña rusa, un julio ya hubo un amago de 
reapertura y se frenó, así que ahora vamos a ser prudentes; nosotros estamos 
trabajando en el protocolo para estar listos cuando pueda abrir el estadio, que 
esperamos que sea pronto ”. Pasados tres meses se mantiene la incertidumbre.
 
Ante esta situación, la entidad ha buscado una manera complementaria para los 
aficionados de formar parte de la familia verdiblanca al tiempo que genera nuevos 
ingresos a través del programa Soy Bético, con notable aceptación por parte de los 
aficionados alcanzándose ya un 20% de la cifra objetivo de inscritos.
 
“ El Real Betis es un club que traspasas fronteras. Hay béticos en todo el mundo y 
hemos querido dar un salto en el fan engagement, que ya no se puede limitar a los 
aficionados que vienen al estadio oa los de nuestra área geográfica. De ahí surge este 
impulso al proyectp Soy Bético, que ofrece una serie de experiencias, servicios y 
productos exclusivos a los aficionados verdiblancos de todo el planeta”, expone 
Alarcón.
 
Este programa da acceso a la lista de espera para hacerse abonado , entre muchos 
otros beneficios como descuentos en productos de más de 400 empresas y 
experiencias en todo el mundo de la mano de Inspiring Benefits, o el derecho a la 
compra de dos entradas al 50 % para algún partido del primer equipo cuando la 
situación lo permita.
 
El Betis es un club con una amplia presencia internacional, con más de 500 peñas, de 
las cuales muchas están en el extranjero (Miami, Nueva York, Tokio o Londres); 
y 1,5 millones de seguidores en España de acuerdo a los datos de Nielsen, con hasta 
5,6 millones de españoles considerando al equipo verdiblanco como uno de sus tres 
favoritos según la consultora, potenciales suscriptores de este paquete.
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