PALLOCS

CLUBES

El Barca ‘entronara’ a Nike en el Camp
Nou con su mayor tienda en Espana

El proyecto de remodelacion del Camp Nou incluye elevar un 32% la superficie de la FCB
Megastore, clave en un negocio de merchandising que supera los 50 millones al ano.
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Una de las principales fuentes de ingresos del FC Barcelona es el merchandising, y aun
lo seréa mas a partir de 2018. El verano de ese afo entrard en vigor el nuevo contrato
con Nike y el club recuperara la gestion directa de este negocio, que supera los 50
millones de euros anuales y que hasta ahora gestionaba la marca estadounidense a
través de una join venture. El objetivo es acelerar las ventas de este negocio, y para ello
se ha disefiado una nueva ampliacion de la FCB Megastore que se encuentra en el
Camp Nou.

Es el bugue insignia del negocio de retail del Barga, con un volumen de ventas que
supera los 30 millones de euros anuales y la sitian como una de las tiendas que mas
factura de Nike en el mundo. La buena marcha del negocio ya hizo que las dos partes
dotaran de 500 metros cuadrados mas a la tienda en 2013, hasta 2.100 metros. Y
ahora, en vistas a la remodelacion de todas las instalaciones, se ha optado por ganar
un 32% mas de superficie, hasta 2.776 metros cuadrados, consolidandose como su
mayor tienda en Espana.

“Es el emplazamiento de la marca Nike con mas actividad dedicada al deporte del
futbol en todo el mundo y donde sdlo se venden productos del Barga”, enfatiza la
entidad en la Modificacion del Plan General Metropolitano (MPGM) en el barrio de Les
Corts, a la que ha accedido Palco23. Ademas, los promotores recuerdan que en ningun
caso rivalizara con el pequefio comercio especializado que pueda haber en la zona, ya
que no venden otros articulos de la ensefia estadounidense.

El punto de venta se consolidara con 2.776 metros
cuadrados, que lo convierten en el mas grande de
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futbol de Nike en todo el mundo

El punto de venta ya no se ubicara en el Boulevard que también da acceso al Museo,
sino que se trasladara a la explanada de Tribuna y tendra una fachada inspirada en la
del Museo del Louvre de Paris. El establecimiento actual se divide en tres plantas, que
se han ido encajando a través de sucesivas remodelaciones en los Ultimos afios, a
medida que se liberaban espacios. Problemas logisticos que han hecho que, si bien la
entrada que da al Boulevard es bien visible y esta justo al lado de la entrada del Museo,
la fachada que da a la explanada esté tapada por la terraza de Damm vy el puente que
conecta ese edificio con el Camp Nou.

La futura distribucién, en cambio, plantea una tienda dividida en dos pisos, con una
primera planta bajo rasante de 1.428 metros cuadrados y otros 1.348 metros a pie de
calle. Ademas, funcionara como tienda de paso, con una entrada que da a la
explanada y otra que da acceso ya al interior del estadio, aprovechando el desnivel que
habra. El resto estara bajo rasante para favorecer el transito de peatones en el entorno
del estadio, ya que la idea es que el Museo y la Fundacion tengan unas entradas
similares.

El buque insignia del Barca y Nike se reforzara durante los dias de partido, con la
apertura de puntos de venta temporales en distintas zonas del estadio. Es una practica
que se ha extendido en los Ultimos afios, tratando de incentivar la compra por parte de
aquellos aficionados que acceden a su asiento a través de Travessera de les Corts,
Calle Maternitat o Avenida de Joan XXIII.

El plan aprobado inicialmente con el Ayuntamiento de Barcelona establece que en dia
de partido podran habilitarse 8.986 metros cuadrados para actividades comerciales y
de restauracion. De estos, algo mas de 2.000 metros estaran reservados para la
explanada, donde mas sentido tendria incluir los cdrners de venta de merchandising
oficial. Por el momento, en el proyecto urbanistico no se aclara cual sera el mix
comercial entre bares y tiendas en el interior del Camp Nou.

Mas del 70% del negocio de Nike y el Barca lo
generan las tiendas propias, por el apenas 2% que
suponen los franquiciados

La fuerza comercial de los dias que hay actividad en el estadio se complementa con la
red de ventas que se ha ido tejiendo en los Ultimos anos, ya sea con tiendas propias o
a través de franquiciados. Sélo en 2016, el Barca se acerco aun mas a los turistas con
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una tienda en el Casino de Barcelona, en la zona del Puerto Olimpico, y se instalé en
Paseo de Gracia con un local de 500 metros cuadrados en la confluencia con Gran Via.
En total, son cuatro los locales gestionados por el Barga y Nike, ya que a estos dos vy al
del Camp Nou se le suma el outlet de La Roca Village.

La facturacion de las tiendas propias se situd en 35,74 millones de euros en la
temporada 2014-2015, segun las ultimas cuentas de FCB Merchandising disponibles
en el Registro Mercantil. Entonces, la red propia de tiendas apenas existia, aunque la
fuerza de la tienda del Camp Nou se revelaba con que el 71,7% del negocio 1o
generaban los establecimientos gestionados directamente por Nike y el Barca.

El 14,2% procedia de los derechos de licencia nacional, es decir, a través de la venta
en distribuidores como El Corte Inglés, Intersport o Base Detall Sport, mientras que
sdlo el 11,6% se generaba en el ambito internacional. Destacan los paises de Europa
Occidental (1,54%), México (1,73%), EEUU (1,05%) y Argentina (1,04%).

Las tiendas franquiciadas solo suponian un 2% de todo el negocio, ya que entonces
justo se empezaba a consolidar una red hoy formada por una quincena de
licenciatarios, casi todos en Espafia. Areas, especializado en gestién de locales en
zonas de viajeros, explota una tienda en Plaza de Catalunya, otra en la estacion de
Sants (ambas en Barcelona) y una tercera en el municipio turistico de Platja d’Aro
(Girona). En Barcelona ciudad hay otras cuatro tiendas con gestores independientes,
mientras que las tres del Aeropuerto del Prat estan en manos de United Labels.
También hay locales en Lloret de Mar (Barcelona), Salou (Tarragona), La Jonquera
(Girona), Las Palmas de Gran Canaria, Palma de Mallorca e Ibiza. En el extranjero,
estan en México.
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