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Freixa replantearia la relacion con Nike
para potenciar las ventas del Barca

M.Menchén
25 jun 2015 - 18:57

Los precandidatos a la presidencia del FC Barcelona siguen desgranando sus
propuestas econdmicas. Hoy ha sido el turno de Toni Freixa, quien ha comparecido
junto a Albert Deulofeu, responsable del area econdmica si vence en los comicios del
18 de julio. Su intencién, como la de todos los aspirantes al cargo, pasa por mejorar los
ingresos del club y garantizar la viabilidad del club, aunque ello suponga poner contra
las cuerdas la histdrica relacion con Nike si la multinacional no mejora su propuesta
economica.

"No necesariamente tenemos que seguir con Nike, vamos a ver qué firma apuesta mas
por el Barga", ha avanzado Deulofeu, ante la evidencia de que los pagos que recibe
actualmente de la multinacional estadounidense (54 millones de euros) estan lgjos de
los 90 millones por temporada que, por ejemplo, el Manchester United ha logrado con
Adidas. Y es que el conjunto inglés, junto al Bayern de Munich, son los de referentes en
explotacion comercial que tiene en mente Freixa.

El contrato con Nike esté en vigor hasta 2018, aunque la precandidatura ha abierto la
puerta a "analizar las clausulas de los contratos" con la firma de equipamiento
deportivo, que actualmente gestiona todo el negocio de merchandising a través de una
sociedad que controla al 100% y en la que el Barga sdlo participa a través del consejo
de administracion. Es decir, que es Nike la que tiene el control de las tiendas del club y
de todo el canal de venta online.
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Toni Freixa, a la derecha, ha comparecido hoy junto a Albert
Deulofeu.

La intencion del equipo de Freixa pasa por alcanzar "acuerdos con empresas globales
de los diferentes sectores" para potenciar las ventas a través de Internet. También
proponen ceder la comercializacion de productos oficiales en tiendas fisicas a "socios
especializados con conocimiento experto del sector y elevado grado de penetracion en
el mercado".

Deulofeu ha recordado que la facturacion del Barca se ha estancado en las Ultimas
temporadas y que "los ingresos por esponsorizacion y merchandising estan
infraexplotados”. De ahi que desde la precandidatura de Freixa no quieran ser tan
contundentes con el rechazo de la propuesta de Qatar Airways, que pasaria a pagar 60
millones de euros por temporada a partir de la 2016-2017 si se firma el preacuerdo.
"Uno debe tener los pies en el suelo; nos encantaria decir que no, pero el patrocinio de
la camiseta es necesario", ha advertido, después de que Joan Laporta anunciara que
quiere recuperar el logo de Unicef en la parte delantera de la camiseta.

Freixa ha criticado que "muchos acuerdos se cerraban en el despacho del presidente”,
de ahi que no supiera qué otras propuestas ofrecid la consultora IMG a la junta
directiva del ya expresidente Josep Maria Bartomeu. No obstante, ha dicho que en
cuanto estén en el club, si ganan, y estén en disposicion de negociar, trataran de
buscar una alternativa a Qatar.

Otra de las propuestas para maximizar los ingresos pasaria por la venta del naming
right del Miniestadi que se esta construyendo en la Ciudad Deportiva de Sant Joan
Despi (Barcelona). Ello seria posible si triunfa su propuesta de potenciar La Masia con
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un nuevo sistema metodoldgico, que hiciera interesante para las marcas el asociarse a
un modelo de éxito en la formacién de deportistas de élite.

Este es el pilar basico de Freixa para "garantizar la independencia econdmica del club”.

Segun sus calculos, el trabajo de las ultimas décadas ha permitido al Barca ahorrarse

una inversion anual de 50 millones de euros, gracias al ascenso al primer equipo de
jugadores como Messi, Puyol, Xavi, Busquets, Pedro o Victor Valdés. El gran reto
pasaria ahora por extender este modelo al resto de secciones, de manera que no
tengan que realizarse ingentes inversiones en fichajes y salarios. Asi, podria reducirse el
déficit estructural de las disciplinas polideportivas, que se situan en unos 40 millones
por temporada.
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